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[bookmark: bookmark=id.30j0zll]本折扣优惠协议（以下简称“本协议”）由罗氏诊断产品（上海）有限公司（以下简称“罗氏”）与河南大众医疗器械有限公司（以下简称“经销商”）于落款日期在上海签署。
鉴于：
（1） 罗氏是一家在中国境内从事诊断产品的批发、租赁、进出口及其他相关辅助服务和技术咨询服务的公司；
（2） 经销商是一家有合法资质在中国境内从事诊断产品的经营、销售及租赁的公司，并与罗氏签订有经销协议及其附录、附件（以下统称“经销协议”），经销商根据经销协议的条款与条件经销罗氏供货的产品。若本协议下的采购年度跨越了双方签署的多份经销协议的有效期间，则经销协议指这多份经销协议；
（3） 罗氏根据经销协议及双方签署的其他相关协议/订单向经销商租赁仪器、和/或销售仪器及试剂产品；且
（4） 为激励经销商在其经销协议下授权区域内的业务发展，罗氏将按本协议的约定向经销商提供销售折扣优惠。
为此，罗氏和经销商签订如下条款，以资信守：
1. 协议有效期及采购年度
1.1 本协议有效期自2023年1月1日起至本协议履行完毕时止。
1.2 本采购年度：指2023年1月1日至2023年12月31日。
2. 折扣优惠方案
2.1 罗氏将根据附件一至附件二的约定核算经销商在本采购年度内有权获得的折扣优惠。
双方确认，经销商在本采购年度内有权获得的年度折扣优惠金额=经销商有权获得的年度政策折扣优惠金额+战略客户折扣优惠金额±经销商符合附件三绩效调整方案所列情况的折扣优惠调整金额。
年度政策折扣优惠金额=季度达成评估折扣优惠金额+年度达成评估折扣优惠金额 
季度达成评估折扣优惠金额=附件一第一部分折扣优惠方案核算出的折扣优惠基数（“年度政策折扣优惠基数”） * 根据附件二基数调整方案一计算得出的调整比例
年度达成评估折扣优惠金额=附件一第一部分折扣优惠方案核算出的折扣优惠基数（“年度政策折扣优惠基数”） * 根据附件二基数调整方案二计算得出的调整比例
经销商与罗氏约定的战略客户折扣优惠方案均应适用本2.1条的约定（如有）。如战略客户折扣优惠方案不适用本2.1条的约定，罗氏将另行以书面形式明确告知经销商。
同时，如经销商有符合本协议第2.5条约定的情况，罗氏有权扣减相应折扣优惠金额。
如经销商对罗氏有任何到期未支付的款项，罗氏有权随时取消经销商在本协议下以及经销商可从罗氏享有的任何折扣优惠。
2.2 双方确认，将根据附件四约定完成本协议约定下的折扣优惠的核算、确认与申领。除非双方另行书面约定，不论本协议是否终止，在依约抵扣之前，本协议下的所有折扣优惠额度均是未来的额度，不得以任何方式进行折现支付及用于抵扣/抵销经销商或该等折扣优惠额度受让方对罗氏负有的债务。
2.3 尽管有本协议的相关约定，本协议项下有关折扣优惠方案的实现尚需满足本条约定的前提条件，即在本协议期间经销商必须严格遵守本协议及其他相关协议（包括但不限于其与罗氏的经销协议）的约定。
若经销商有任何违反本协议及/或经销协议的违约行为（包括但不限于未能按时支付货款、维修服务费或其他费用、擅自转移仪器、擅自变更用户、未经授权或超出授权范围向终端客户提供产品售后服务等），罗氏有权选择单独或合并采取以下的行动以追究经销商的违约责任：（1）随时单方面决定取消经销商在本协议下以及经销商可从罗氏享有的任何折扣优惠；（2）以发出书面通知的方式单方解除本协议。
2.4 罗氏按照本协议上述第2.3条的约定追究经销商的相关违约责任不影响罗氏按照其他有关协议（包括但不限于上述经销协议）的有关约定进一步追究经销商的违约责任。
2.5 双方确认，如经销商根据与罗氏签署的任何其他协议下尚有违约金或其他应付款项未支付，则罗氏有权在经销商享有的折扣优惠（包括但不限于经销商在本协议下以及经销商可从罗氏享有的任何折扣优惠）中扣减相应金额。上述应付款项包括但不限于：
(a) [bookmark: _heading=h.1fob9te]如经销商未能按照经销协议的约定进行付款，罗氏有权根据经销协议的约定扣减延迟支付款项的 0.6‰金额（每日）的折扣优惠；
(b) 如经销商未能按照经销协议附录《经销商渠道流向数据提报考核方案》的约定提供数据，则罗氏有权根据经销协议及其附录的约定扣减相应金额的折扣优惠；
(c) 如经销商未遵守经销协议及其附录《针对经销商窜货行为的罗氏政策及处理流程》的约定，则罗氏有权根据经销协议及其附录的约定扣减相应金额的折扣优惠；其他罗氏与经销商签署的相关协议及/或文件中约定的情况。
2.6 当经销商已获得的折扣优惠及根据本采购年度内有权获得的折扣优惠金额不足以扣减经销商在满足第2.5条情况下所应扣减的折扣优惠时，则就不足部分，罗氏有权在经销商后续可从罗氏获得的其他折扣优惠继续予以扣减，直至将不足部分扣减完毕为止。
2.7 不论经销商的经销区域/范围是否发生变化，罗氏有权随时单方面对任何与经销商之间的折扣优惠方案（包括本协议下的折扣优惠方案以及双方以其他方式约定的折扣优惠方案，无论双方就折扣优惠方案是否已签署书面协议）进行调整，包括但不限于将经销商在本协议及双方签署的其他相关协议下可享有的折扣优惠转让给罗氏认可的第三方（“受让方”），无需经销商另行同意。调整后的方案以罗氏通过
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箱发出的日期最新的通知为准。
2.8 本协议下所有涉及百分比（包括但不限于各类指标达成率、增长率等）的计算，若存在小数，小数部分均应向下取整。
3. 义务和责任
3.1 在协议期间，经销商应每月向罗氏提交针对本协议项下用户的终端客户试剂交货数据。该数据应作为月度“渠道流向数据收集”流程的一部分提交，提交的数据中的医院名称应真实、准确，并与本协议中的用户（如有）完全一致。如果罗氏的试剂产品通过第三方（包括但不限于，运输承包商，二级经销商等）交付，经销商须负责向第三方收集同样的数据并作为应提交的“渠道流向     数据”的一部分每月转交罗氏。
经销商应按罗氏的要求提供销售折扣优惠申请资料以及支持其提交的数据的真实性和准确性的相关证明文件（如：产品销售、财务成本、费用等相关信息，以下合称“支持性文件”）。经销商的销售数据应当以罗氏最终认定的为准。经销商承诺，经销商提供的所有支持性文件均是真实、准确和完整的，且销售折扣优惠相关的业务活动（包括但不限于投标、与医院签署采购相关协议、供货、开票等）均是根据相关法律和法规规定开展的。     
经销商理解并同意，罗氏给予经销商销售折扣优惠的前提为经销商根据本协议第3条的约定合法开展业务活动。罗氏有权随时对经销商提交的任何支持性文件进行抽查，以确保其真实性和合法性。如果经销商提供的支持性文件中存在任何信息不真实、不准确、不完整或经销商无法证明其合法性的，罗氏有权随时取消且/或收回全部或部分经销商获得的销售折扣优惠等，且无需承担任何违约责任。 
3.2 经销商提交的支持性文件（如经销商销售试剂的增值税发票）中经销商销售试剂的单价如与罗氏销售给经销商的单价不同，设定年度销售指标（包括SAP销售指标和RCR销售指标）和计算经销商年度销售指标（包括SAP销售指标和RCR销售指标）完成状况时，计算单价应以罗氏销售给经销商的产品单价为准。
4. 税率
如经销商享有折扣优惠前提条件（包括但不限于销售指标、销售目标等）以及折扣优惠的确认、申领涉及税率计算的，税率应当按照经销商相应采购完成时国家有关法律法规的规定执行。 
5. 保密
经销商对本协议负有保密义务，未经罗氏事先书面许可，不得向任何其他第三方披露本协议内容。
6. 协议的终止及与经销协议的关系
6.1 罗氏可通过提前30天通知经销商的方式，随时终止本协议。
6.2 若经销商严重违反本协议或者经销协议的约定，罗氏可以书面通知的方式立即终止本协议。
6.3 经销商确认，双方之间的经销关系为本协议及双方签署的其他相关协议下的折扣优惠实现的前提和基础，如因任何原因导致经销协议终止，则本协议随之立即自动终止。
同时，因双方之间的经销关系不再存续，除非罗氏书面同意，否则经销商从罗氏享有的任何折扣优惠均将无法根据本协议附件四的约定的方式在后续订单内抵扣使用，即经销商无权再主张或享有本协议及双方签署的其他相关协议下的任何折扣优惠。
在因任何原因导致经销协议、本协议或双方签署的其他折扣优惠协议终止，就经销商因上述协议享有的折扣优惠额度，双方均同意并授权罗氏全权处理，包括但不限于罗氏有权决定将经销商在本协议及双方签署的其他相关协议下可享有的折扣优惠转让给罗氏认可的受让方，无需经销商另行同意。如因任何原因导致上述转让未能根据罗氏的要求完成，则经销商将不得再主张或享有本协议及双方签署的其他相关协议下的任何折扣优惠。
本条款为清理条款，在本协议终止后仍具有法律效力。
6.4 本协议未尽事宜，应按照经销协议的有关约定执行。
7 其他
7.1 本协议适用中华人民共和国法律。
7.2 若产生与本协议有关或因本协议引起的争议，双方应该自发生争议起十（10）天内，通过协商解决。如果争议在十（10）天内未得到解决，任何一方可向上海国际仲裁中心提出争议仲裁。根据上海国际仲裁中心届时有效的规定产生的仲裁结果应为终局的，对协议双方均具有约束力。
7.3 本协议一式两份，双方签署完毕后各执一份为凭。
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附件一 
折扣优惠基数计算方案
本采购年度内，罗氏有权根据本附件约定的折扣优惠方案，核算经销商有权获得的折扣优惠基数。在计算经销商实际采购额是否达到考核标准时，计算单价应按照经销商向罗氏实际采购产品的价格计算。
一、 年度政策折扣优惠基数
1. 年度政策折扣优惠基数
经销商满足各折扣优惠政策下获得折扣优惠的相应前提：就所考核的产品（下称“相关产品”）的采购额（按经销商实际采购的不含税价格计算）满足该等相关产品在本附件一表一《年度激励政策》中所列采购要求，且年度激励政策中的仪器满足仪器装机等相应前提的（如有），则经销商有权根据相应年度激励政策就相关产品获得相应折扣优惠。
二、战略客户折扣优惠基数
1. 本协议签署时，罗氏给予经销商的战略客户折扣优惠方案（“现有战略客户折扣优惠方案”）如本协议附件一表二所列。在本采购年度内，如双方后续达成了其他战略客户折扣优惠方案（“后续战略客户折扣优惠方案”），双方将就后续达成的战略客户折扣优惠方案另行签署补充协议作为本协议的补充。
2. 如现有战略客户折扣优惠方案或后续战略客户折扣优惠方案的适用采购期限为多年的，则该折扣优惠方案在各个采购年度将受双方后续签署的该采购年度的年度折扣优惠协议（“后续年度折扣优惠协议”）的约束，并适用各个后续年度折扣优惠协议的约定进行核算和申领。
三、各类折扣优惠基数的重叠适用
1. 双方确认，适用战略客户折扣优惠方案进行核算的采购额，不得再适用年度政策折扣优惠进行核算。
2. 在本协议以外，如罗氏与经销商达成其他类型的折扣优惠协议（“其他类型折扣优惠协议”）的，当经销商有权享有其他折扣类型折扣优惠时，用于核算的相关采购额将不得再纳入本协议下得折扣优惠金额的核算范围。

附件一 表一
年度激励政策
 1.  qPCR&NAP产品（下称“RB产品”产品线编号：458150&459110）折扣优惠政策
经销商在本采购年度内的折扣优惠金额将按照以下标准计算：
1) 如果RB产品的实际采购金额大于等于2023 SAP Target的100%但小于2023 SAP Target的%，经销商有权获得的折扣优惠金额为其在本采购年度内RB相关产品实际采购金额的%；
2) 如果RB产品的实际采购金额大于等于2023 SAP Target的115%但小于2023 SAP Target的%，经销商有权获得的折扣优惠金额为其在本采购年度内RB产品实际采购金额的%；
3) 如果RB产品的实际采购金额大于等于2023 SAP Target的%，经销商有权获得的折扣优惠金额为其在本采购年度内RB产品实际采购金额的%；
4) 对于超出2023 SAP Target的130%的RB产品2023 SAP Target的采购额的部分，罗氏不再额外提供折扣优惠。
2.  测序系列产品（产品线编号：459255,459281, 459252, 459251, 459321, 459331）折扣优惠政策
经销商在本采购年度内的折扣优惠金额将按照以下标准计算：
1)     如果测序系列产品的实际采购金额大于等于2023 SAP Target的%但小于2023 SAP Target 的115%，经销商有权获得的折扣优惠金额为其在本采购年度内测序系列产品实际采购金额的2%；
2)     如果测序系列产品的实际采购金额大于等于2023 SAP Target的%但小于2023 SAP Target 的130%，经销商有权获得的折扣优惠金额为其在本采购年度内测序系列产品实际采购金额的3%；
3)  如果测序系列产品的实际采购金额大于等于2023 SAP Target的%，经销商有权获得的折扣优惠金额为其在本采购年度内测序系列产品实际采购金额的%；
4)        对于超过2023  SAP Target的%的采购额的部分，罗氏不再提供折扣优惠。
3.Customer Biotech系列产品（下称“CB产品”，产品线编号：459250, 458140, 458167 & 458168）折扣优惠政策
经销商在本采购年度内的折扣优惠金额将按照以下标准计算：
1)    如果CB产品的实际采购金额大于等于2023 SAP Target的100%, 经销商有权获得的折扣优惠金额为其在本采购年度内CB相关产品实际采购金额%；
2)  对于超出2023 SAP Target的%的CB相关产品采购额的部分，罗氏不再额外提供折扣优惠。





附件二
折扣优惠基数调整方案
本采购年度内，根据经销商在经销协议约定的年度销售指标的完成情况，罗氏将按照本附件约定方案，对附件一折扣优惠基数进行调整。在计算本协议下提及的指标和实际采购额/销售额时，计算单价均应按照经销商向罗氏实际采购产品的价格计算。
1. 年度销售指标包括，经销协议下约定的本采购年度的经销商向罗氏的试剂和仪器年度采购指标（“年度SAP销售指标”）和本采购年度的经销商对于终端客户的试剂年度销售指标（“年度RCR销售指标”）。季度销售指标是指，罗氏根据市场情况，为经销商设定的每个季度的经销商向罗氏的试剂和仪器季度采购指标（“季度SAP销售指标”）和每个季度的经销商对于终端客户的季度试剂销售指标（“季度RCR销售指标”）。
为免歧义，年度SAP销售指标达成率是指经销商在本采购年度内实际采购总额（“年度SAP采购额”）除以年度SAP销售指标之商，年度RCR销售指标达成率是指经销商在本采购年度内在终端客户的年度实际销售总额（“年度RCR销售额”）除以年度RCR销售指标之商。
年度销售指标达成率=年度SAP销售指标达成率×50% + 年度RCR销售指标达成率×50%。季度销售指标达成率=季度SAP销售指标达成率×50% + 季度RCR销售指标达成率×50%。
双方确认，经销商SAP采购额以罗氏确认开具发票后方可计入；RCR销售额以罗氏RCR报告为准。
2. 折扣优惠基数调整方案一：季度达成评估调整方案

经销商根据附件一折扣优惠方案核算出的年度政策折扣优惠基数的最高30%将用于季度达成评估，其中，季度达成评估分为两个部分，即季度达成折扣优惠金额以及季度超额奖励折扣优惠金额。

季度达成折扣优惠金额：罗氏将对经销商在本采购年度的四个季度的销售情况分别进行季度评估，如经销商的季度SAP销售指标达成率≥%，且季度RCR销售指标达成率≥%，则经销商可根据下表获得相应比例的年度政策折扣优惠基数作为该季度折扣优惠金额。

	季度
	可获得的年度政策折扣优惠基数和地区级折扣优惠基数的比例

	一季度
	0%

	二季度
	0%

	三季度
	0%

	四季度
	0%



季度超额奖励折扣优惠金额：对于第二至第四季度，在获得上述季度达成折扣优惠金额的前提下，如经销商超额完成相应的季度指标，则可额外获得季度超额奖励折扣优惠金额。如经销商的季度SAP销售指标达成率≥%，且季度RCR销售指标达成率≥%，则经销商可根据下表经销商的季度销售指标达成率，获得相应比例的年度政策折扣优惠基数作为季度超额奖励折扣优惠金额：

	季度销售指标达成率（W%）
	二季度
	三季度
	四季度

	W＜101
	0%
	0%
	0%

	W=101
	0%
	0%
	0%

	W=102
	0%
	0%
	0%

	W=103
	0%
	0%
	0%

	W=104
	0%
	0%
	0%

	W=105
	0%
	0%
	0%



经销商可获得的季度评估折扣优惠总金额为经销商在四个季度分别按照上述季度方案计算获得的季度达成折扣优惠金额和季度超额奖励折扣优惠金额之和。

3. 折扣优惠基数调整方案二：年度达成评估调整方案

年度达成折扣优惠金额：经销商根据附件一折扣优惠方案核算出的年度政策折扣优惠基数的最高70%将用于年度达成评估，如经销商的年度SAP销售指标达成率和年度RCR销售指标达成率分别≥85%，但年度SAP销售指标达成率和年度RCR销售指标达成率未均101%，则经销商可根据下表年度销售指标达成率，获得相应比例的年度政策折扣优惠基数作为年度达成折扣优惠金额：

	年度销售指标达成率（X%）
	可获得的年度政策折扣优惠基数的比例

	X  100
	00%

	97≤X ≤99
	00%

	94≤X ≤96 
	00%

	91≤X ≤93 
	00%

	88≤X ≤90 
	00%

	85≤X ≤87
	00%

	X ＜ 85
	00%



年度超额奖励折扣优惠金额：如经销商的年度SAP销售指标达成率和年度RCR销售指标达成率均分别>100%，则经销商可根据下表年度销售指标达成率，获得相应比例的年度政策折扣优惠基数作为年度超额奖励折扣优惠金额：

	年度销售指标达成率（X%）
	可获得的年度政策折扣优惠基数的比例

	X 110 
	00%

	X = 109
	00%

	X = 108
	00%

	X = 107
	00%

	X = 106
	00%

	X = 105
	00%

	X = 104
	00%

	X = 103
	00%

	X = 102
	00%

	X = 101
	00%



4. 即使有前述约定，经销商可根据前述折扣优惠基数调整方案一可获得的年度政策折扣优惠基数的比例最高不超过%，且经销商可根据前述折扣优惠基数调整方案一和方案二可获得的年度政策折扣优惠基数的比例最高不超过%。


附件三
绩效调整方案
就经销商在本采购年度内，基于罗氏通过罗氏邮箱向经销商发出的《经销商绩效指标卡》（“绩效标准”）的考核结果，罗氏将在附件一和附件二核算出的折扣优惠金额的基础上，按照本附件三的约定对经销商的折扣优惠方案进一步做出调整。
1. 本附件三绩效调整方案的折扣优惠调整基数（“绩效方案调整基数”）=经销商的年度采购指标（“2023 SAP Target”）×0.25%。
2. 根据经销商的年度绩效标准考核结果，绩效方案调整基数的调整方案如下：
	绩效标准考核结果
	绩效方案调整基数的调整比例

	≥ 100分
	100%

	90分– 99分
	100%

	80分– 89分
	100%

	70分– 79分
	100%

	60分– 69分
	100%

	50分– 59分
	100%

	40分– 49分
	100%

	30分– 39分
	100%

	< 30分
	100%


即，绩效方案调整折扣优惠金额=绩效方案调整基数*调整比例
双方确认，经销商绩效标准考核结果若存在小数，则按照向下取整的原则进行调整，即只取整数部分（去掉小数部分）；绩效方案调整折扣优惠金额应保留计算出的金额不变，不应按照四舍五入的方式对该折扣优惠金额进行任何调整。
3. 为免歧义，当经销商的年度绩效标准考核结果低于50时，罗氏将有权在向经销商提供其在本协议项下对经销商可获得的折扣优惠优先予以扣减。如经销商在本协议项下可获得的折扣优惠不足以扣减，则就不足部分，罗氏有权将经销商根据其与罗氏的其他约定所获得的折扣优惠继续予以扣减，直至将不足部分扣减完毕为止。
4. 对于根据本附件三内容进行调整的折扣优惠金额，罗氏将分别按该经销商年度所享有的各试剂/仪器产品实际所享有的折扣优惠金额权重进行相应调整。


附件四
折扣优惠核算与申领方案
1. 除非双方另行书面约定，本协议下的所有的折扣优惠将在经销商后续符合本协议约定条件的订单中与订单总金额予以抵扣，但每次订单中折扣优惠的金额不得超过该笔订单总金额的30%，直至抵扣完毕为止（以下简称“折扣优惠订单”）。除非双方另行书面约定，本协议下的所有折扣优惠都不得以任何方式进行折现支付。
2. 对于本协议项下所述的折扣优惠金额，经销商向罗氏发出的折扣优惠订单必须同时符合下述要求：
（a）订单产品应包括试剂和耗材两类产品，订单的总金额应由试剂和耗材的金额组成，罗氏不接受不含耗材的折扣优惠订单；
（b）每个折扣优惠订单项下的折扣金额还应不高于该订单项下耗材的金额；
（c）在符合上述条件的情形下，通过折扣优惠订单提供的年度折扣优惠金额最后可能出现余额（“余额”），届时余额可能会与折扣优惠订单中采购的耗材产品金额如有一定的差异，双方同意该等差异的浮动在RMB±100元之间是双方均可接受的，如差异超过RMB100元，罗氏有权要求经销商修改折扣优惠订单，以使差异控制在RMB±100元内；
（d）双方都应对每次折扣优惠订单中的折扣金额在财务账上进行符合法律要求的如实记载，并且罗氏向经销商出具的发票应列明订单的总金额和折扣金额；
（e）经销商应在确认年度折扣优惠金额后的一个月内提交折扣优惠每月申领计划，并在本附件第4条所列期限内抵扣完所有的折扣优惠。
3. 经销商按照本协议约定在相关折扣优惠订单中获得的折扣优惠金额不得计入经销商在任何时候的试剂采购额；且双方同意，对于已在本协议项下计算经销商折扣优惠的采购额，经销商不得再就这些采购额参加罗氏的其他折扣优惠/促销活动；同理，对于经销商参加的罗氏的其他折扣优惠/促销活动的采购额也不得计入本协议项下的采购额。
4. 罗氏将在本采购年度结束后对经销商根据本协议有权享有的折扣优惠金额（“年度折扣优惠金额”）进行核算，核算得出的年度折扣优惠金额若存在小数，则四舍五入取整。罗氏将向经销商发出有关其有权获得的年度折扣优惠金额的书面确认函（“确认函”），经销商应在收到确认函后书面签署以确认年度折扣优惠金额，如经销商在罗氏发出确认函后的10个工作日内未就确认函的内容向罗氏提出任何书面异议，则视为经销商对确认函中的年度折扣优惠金额做出确认。在确认年度折扣优惠金额并向罗氏提交本附件第2条约定的折扣优惠每月申领计划之后，经销商可以向罗氏发出符合前述第1以及第2条要求的折扣优惠订单。折扣优惠抵扣期限为年度折扣优惠金额确认之日起至当个自然年度12月31日（“截止日”）止，如经销商未能在抵扣期限内抵扣完相关折扣优惠，则视为经销商自动放弃未使用的折扣优惠。
5. [bookmark: _heading=h.2et92p0]除本协议外，如经销商根据与罗氏签署的其他协议享有折扣优惠的，经销商应在相关协议到期后的6个月内向罗氏提交核算申请，经销商未能按时提交核算申请的，视为其自动放弃其在相关协议下可享有的任何折扣优惠。
6. 如经销商在本采购年度系由试用期经销商转为经销商，则罗氏有权但无义务将经销商在试用期期间的相关采购金额以及销售金额纳入本协议下的折扣优惠方案核算经销商在本采购年度有权获得的年度折扣优惠金额。对于此类经销商，其有权获得的年度折扣优惠金额以其收到的罗氏发出的书面确认函为准。
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